NOTA EXPLICATIVA DA SECRETARIA DA UNCITRAL SOBRE A
CONVENCAO DAS NACOES UNIDAS SOBRE CONTRATOS DE
COMPRA E VENDA INTERNACIONAL DE MERCADORIAS#*

*Esta nota explicativa foi preparada pela Secretaria da Comissdo das Nacdes Unidas sobre o Direito
do Comércio Internacional com propdsitos meramente informativos; nao se trata de um comentério
oficial sobre a Convengdo.

INTRODUCAO

A Convencao das Nacdes Unidas sobre Contratos de Compra e Venda Internacional de
Mercadorias apresenta uma lei uniforme sobre contratos de compra e venda internacional de
mercadorias. A Convencao foi preparada pela Comissdo das Nagdes Unidas sobre o Direito
do Comércio Internacional (UNCITRAL) e aprovada por uma conferéncia diplomética em 11
de abril de 1980.

A preparagdo de uma lei uniforme sobre os contratos de compra e venda internacional de
mercadorias iniciou-se em 1930 no Instituto Internacional para a Unificagdo do Direito
Privado (UNIDROIT), em Roma. Ap6s longa interrupcao nos trabalhos devida a Segunda
Guerra Mundial, o esbo¢o foi apresentado em uma conferéncia diplomdtica em Haia
realizada em 1964, na qual foram aprovadas duas convengdes: uma sobre contratos de
compra e venda internacional de mercadorias e outra sobre a formacdo de contratos de
compra e venda internacional de mercadorias.

Quase que imediatamente apds a aprovacao das duas convengdes houve criticas vastamente
difundidas em relacdo as suas disposi¢des, que refletiriam primordialmente as tradi¢Oes
juridicas a as realidades econdmicas da Europa Ocidental, regido que contribuira mais
ativamente para sua preparacdo. Como consequéncia, uma das primeiras tarefas das quais se
encarregou a UNCITRAL quando da sua formagdo em 1968 foi informar-se com os Estados
sobre se eles pretendiam aderir aquelas convengdes e quais as razdes para suas posicoes. A
partir das respostas recebidas, a UNCITRAL decidiu estudar as duas convencdes para
averiguar quais modificacOes poderiam torné-las suscetiveis de obter uma aceitagdo mais
ampla de paises de diferentes sistemas juridicos, sociais e econdmicos. O resultado deste
estudo foi a aprovacdo, em 11 de abril de 1980, da Convengdo das Nacdes Unidas sobre
Contratos de Compra e Venda Internacional de Mercadorias, a qual combina as matérias
tratadas nas duas convengdes anteriores.

O sucesso da UNCITRAL ao preparar uma convenc¢ido com aceitagdo mais ampla € provado
pelo fato de que o grupo dos onze primeiros Estados, para os quais a Convengao entrou em
vigor em 1° de janeiro de 1988, reuniu Estados de cada regido geogréfica, cada estagio de
desenvolvimento econdmico e cada principal sistema juridico, social e econdmico. Os
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primeiros onze Estados foram: Argentina, China, Egito, Franca, Hungria, Itdlia, Lesoto, Siria,
Estados Unidos, Tugosldvia e Zambia.

Até 31 de janeiro de 1988, mais quatro Estados haviam aderido 2 Convencdo: Austria,
Finlandia, México e Suécia.

A Convencdo divide-se em quatro partes. A Parte I trata do campo de aplicacdo da
Convengao e das disposi¢des gerais. A Parte II contém as regras sobre a formacdo dos
contratos de compra e venda internacional de mercadorias. A Parte III trata dos direitos e
deveres contratuais basicos do comprador e do vendedor. A Parte IV contém as disposicoes
finais da Convencdo, relativas a assuntos como: quando e como entrard em vigor, as reservas
e declaragdes que sdo permitidas e a aplicacdo da Convengdo a contratos de compra e venda
internacional em que ambos Estados envolvidos tenham a mesma lei ou leis similares sobre a
matéria.

Parte I. Campo de aplicacio e disposicoes gerais

A. Campo de aplicagdo

Os artigos referentes ao campo de aplicacdo determinam o que estd incluido e o que esta
excluido da abrangéncia da Convengdo. As disposi¢des sobre inclusdo sao as mais relevantes.
A Convengao aplica-se aos contratos de compra e venda de mercadorias firmados entre partes
cujos estabelecimentos comerciais estejam situados em Estados diferentes e quando tais
sejam Estados Contratantes ou quando as regras de direito internacional privado levarem a
aplicacdo da lei de um Estado Contratante. Alguns poucos Estados aproveitaram-se da
autorizacdo presente no Artigo 95, para declarar que eles aplicariam a Convengdo apenas na
primeira situacdo, ndo na segunda. A medida que a Convencdo se torne mais amplamente
adotada, o significado pratico de tal declaracao diminuira.

Os dispositivos finais estabelecem duas restricdes adicionais em relacdo ao campo de
aplicacdo territorial que serdo relevantes para alguns poucos Estados. Uma delas aplica-se
somente se um Estado for parte de outro tratado internacional que contenha dispositivos
relativos a matéria desta Convencgdo; a outra permite que Estados que tenham a mesma lei
doméstica ou leis domésticas similares sobre contratos de compra e venda declarem que a
Convencdo ndo se aplica entre eles.

Contratos de compra e venda sdo distintos de contratos de prestacdo de servicos em dois
aspectos pelo Artigo 3°. Um contrato de fornecimento de mercadorias a serem fabricadas ou
produzidas € considerado um contrato de compra e venda, exceto se a parte que as
encomendar encarregar-se de fornecer parcela substancial dos materiais necessarios para sua
fabricacdo ou produg¢do. Quando uma parcela preponderante das obrigacdes da parte
fornecedora das mercadorias consistir no fornecimento de mao-de-obra ou na prestacdao de
outros servigos, a Convencao ndo se aplica.

A Convencdo contém uma lista de modalidades de contrato de compra e venda que estdo
excluidas do ambito da Convencao, seja por causa do seu propdsito (mercadorias compradas
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para uso pessoal, familiar ou doméstico), da sua natureza (venda feita em hasta publica,
execu¢do judicial ou de outra forma determinada por lei) ou da natureza das mercadorias
(valores mobilidrios, titulos de crédito, dinheiro, navios, embarcacdes, aerobarcos, aeronaves
ou eletricidade). Em muitos Estados algumas ou todas as modalidades mencionadas sdo
regulamentadas por normas juridicas especificas, conforme a sua natureza especial.

Virios artigos deixam claro que a matéria da Convengao restringe-se a formagdo do contrato
e aos direitos e deveres contratuais do comprador e do vendedor. Em especial, a Convencao
ndo trata da validade do contrato, dos efeitos que o contrato pode vir a causar sobre a
propriedade das mercadorias vendidas ou da responsabilidade do vendedor por morte ou
lesdo causadas pelas mercadorias a terceiros.

B. Autonomia das partes

O principio basico da liberdade contratual nos contratos de compra e venda internacional de
mercadorias € reconhecido pela disposicdo que permite que as partes excluam a aplicagcdo
desta Convencdo, derroguem suas disposicdes ou alterem seus efeitos. A exclusdo da
Convencdo geralmente resultaria da escolha pelas partes da lei de um Estado ndo-contratante
ou da lei doméstica de um Estado Contratante para ser a lei aplicivel ao contrato. A
derrogacdo da Convencdo ocorreria sempre que um dispositivo do contrato forneca uma
norma diferente daquela presente na Convencao.

C. Interpretagcdo da conveng¢do

Esta Convencdo para a unificacdo das normas relativas a compra e venda internacional de
mercadorias cumprird melhor seu objetivo se for interpretada de forma compativel em todos
os ordenamentos juridicos. A sua preparacdo foi feita cuidadosamente para deixd-la a mais
clara e féacil de entender possivel. Entretanto, disputas surgirdo em relagdo ao seu significado
e a sua aplicabilidade. Quando isso ocorrer, todas as partes, incluindo cortes estatais e
tribunais arbitrais, sdo advertidos a observarem o seu cardter internacional e promover a
uniformidade em sua aplicacdo e a observancia da boa-fé no comércio internacional. Em
especial, quando uma questio em relacdo a matéria desta Convencdo ndo estiver
expressamente resolvida nela, tal questdo deve ser resolvida em conformidade com os
principios gerais em que a Convencao se baseia. Somente na auséncia de referidos principios,
deve a questdo ser resolvida de acordo com a lei aplicavel em virtude das normas de direito
internacional privado.

D. Interpretagdo do contrato; usos e costumes

A Convengdo contém disposi¢des acerca da maneira como as declaracdes e a conduta de uma
parte devem ser interpretadas no contexto da formagdo ou da execu¢ao do contrato. Os usos
acordados pelas partes, as praticas que elas tenham estabelecido entre si € usos e costumes
dos quais as partes tinham ou deveriam ter conhecimento e que sejam amplamente
conhecidos e geralmente observados por partes em contratos do mesmo tipo do contrato em
questdo sdo todos vinculantes em relacdo as partes do contrato de compra e venda.
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E. A forma do contrato

A Convenc¢do ndo sujeita o contrato de compra e venda a qualquer previsdao concernente a
forma. Em especial, o Artigo 11 dispde que nao € necessario acordo escrito para que haja a
formacdao do contrato. No entanto, se o contrato for escrito e contiver dispositivo
determinando que qualquer modificagdo ou extingdo consensual do contrato seja feita por
escrito, o Artigo 29 prevé que o contrato ndo poderd ser modificado ou extinto de outra
maneira. A dnica excecdo é que a parte pode ser impedida por sua propria conduta de invocar
tal dispositivo caso a outra parte tenha confiado nessa conduta.

Com o objetivo de harmonizar-se com aqueles Estados cuja legislacio determina que
contratos de compra e venda sejam formados ou comprovados por escrito, o Artigo 96
autoriza tais Estados a declarar que nem o Artigo 11 nem a excecdo ao Artigo 29 se aplicam
quando qualquer das partes do contrato tiver seu estabelecimento comercial situado naquele
Estado.

Parte I1. Formacao do contrato

A Parte 1I da Convencdo trata de uma série de questdes que surgem no momento da formagdo
do contrato a partir da emissao da oferta e da posterior aceitagdo. Quando a formagdo do
contrato ocorre dessa maneira, o contrato torna-se perfeito e acabado quando a aceitacao da
oferta torna-se eficaz.

Para que uma proposta para contratar constitua uma oferta, ela precisa ser enderecada a uma
ou mais pessoas determinadas e ser suficientemente precisa. Para que a proposta seja
suficientemente precisa, ela deve designar as mercadorias e, expressa ou tacitamente,
determinar a quantidade e o preco ou prever um critério para determind-los.

A Convencdo assume uma posi¢do intermedidria entre a doutrina da revogabilidade da oferta
até o momento da aceitacdo e a da sua irrevogabilidade por um determinado periodo. A regra
geral é de que uma oferta pode ser revogada. No entanto, a retratacdo precisa chegar ao
oblato antes de ele ter expedido uma aceitacdo. Além disso, uma oferta ndo pode ser
revogada se ela indicar que € irrevogavel, o que pode ser feito pela fixacdo de um prazo para
aceitacdo ou de outra maneira. Ademais, uma oferta nao podera ser revogada se for razoavel
que o oblato acredite que a oferta € irrevogédvel e tenha agido com confianga nela.

A aceitacdo de uma oferta pode ser feita por meio de uma declaracio ou de outra conduta do
oblato que indique consentimento e seja comunicada ao proponente. Entretanto, em alguns
casos a aceitacdo pode consistir na realizacdo de um ato, como a expedi¢ao das mercadorias
ou o pagamento do preco. Tal ato seria geralmente eficaz como uma aceitacio no momento
em que € realizado.

Um problema frequente relativo a formagdo contratual, talvez especialmente em relagdo aos
contratos de compra e venda de mercadorias, surge a partir de uma resposta a uma oferta que
pretende ser uma aceitacdo mas contém elementos aditivos ou distintos. De acordo com a
Convengao, se os elementos aditivos ou distintos ndo modificarem materialmente os termos
da oferta, a resposta constitui uma aceitagcdo, salvo se o proponente contestd-los sem demora
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injustificada. Se ele ndo contestar, os termos do contrato sdo os termos da oferta com as
modificagdes contidas na aceitacao.

Se os elementos aditivos ou distintos modificarem materialmente os elementos essenciais do
contrato, a resposta constitui uma contraproposta que precisa, por sua vez, ser aceita para que
o contrato seja formado. Elementos aditivos ou distintos relativos a, entre outras coisas,
preco, pagamento, qualidade e quantidade das mercadorias, lugar € momento da entrega,
extensdo da responsabilidade das partes ou meios de resolucao de disputas sdo considerados
como aptos a alterar materialmente os termos da oferta.

Parte III. Compra e venda de mercadorias

A. Obrigacoes do vendedor

As obrigagdes bdasicas do vendedor sdo entregar as mercadorias, repassar quaisquer
documentos relacionados a elas e transferir a sua propriedade, conforme determinado pelo
contrato e por esta Convencdo. A Convencdo fornece normas suplementares para aplicacdo
na auséncia de acordo contratual em relacio a quando, onde e como o vendedor deve
executar essas obrigacgdes.

A Convengado fornece uma série de normas que determinam as obrigacdes do vendedor em
relacdo a qualidade dos bens. Por via de regra, o vendedor deve entregar mercadorias que sao
da quantidade, qualidade e descricdo determinadas pelo contrato e que estejam empacotadas
de acordo com o que foi por este estabelecido. Um grupo de normas de particular importancia
em contratos de compra e venda internacional de mercadorias envolve a obrigacdo do
vendedor de entregar mercadorias livres de qualquer direito ou reivindica¢do de terceiros,
incluindo direitos baseados em propriedade industrial ou outra modalidade de propriedade
intelectual.

Correspondentes as obrigacdes do vendedor em relacio a qualidade das mercadorias, a
Convencgdo contém disposi¢des acerca da obrigacdo do comprador de inspecionar os bens.
Ele deve notificar [0 vendedor]| sobre qualquer desconformidade em relacdo ao contrato em
um periodo razodvel depois de té-la descoberto ou de dever té-la descoberto, e em até dois
anos a partir da data em que as mercadorias lhe tenham sido entregues de fato, salvo se esse
prazo for incompativel com a durac¢do da garantia contratual.

B. Obrigagées do comprador

Comparadas com as obrigacdes do vendedor, as obrigacdes do comprador sdo menos
extensas e relativamente simples; sdo elas as de pagar o preco pelas mercadorias e de tomar
posse delas, conforme determinado pelo contrato e pela Convengdo. A Convencdo fornece
normas suplementares a serem aplicadas na auséncia de acordo contratual em relagdo a como
o prec¢o deve ser determinado e a quando e onde o comprador deve executar sua obrigacdao de
pagar o preco.
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C. Direitos e agcoes em caso de descumprimento contratual

Os direitos e acdes cabiveis ao comprador por violagdo contratual pelo vendedor sdo
determinados com relacdo as obrigagdes do vendedor e os direitos e agdes cabiveis ao
vendedor sdo determinados de acordo com as obrigacdes do comprador. Isso torna mais
faceis o uso e o entendimento da Convencao.

O padrao geral de direitos e acdes cabiveis € o mesmo em ambos os casos. Se todas as
condi¢des estabelecidas sdo verificadas, a parte lesada pode exigir da outra parte o
cumprimento das suas obrigacdes, reivindicar perdas e danos ou rescindir o contrato. O
comprador também tem o direito de reduzir o preco pago caso as mercadorias entregues nao
estejam em conformidade com o contrato.

Dentre as mais importantes limitacdes ao direito reivindicatério de uma parte lesada estd o
conceito de inadimplemento substancial do contrato. Para que um inadimplemento seja
considerado substancial, é preciso que provoque a outra parte prejuizo tal que a prive do que
ela tem direito de esperar de acordo com o contrato, salvo se o prejuizo nio tenha sido
previsto pela parte descumpridora do contrato, nem tenha sido previsivel pelo bonus
paterfamilias nas mesmas circunstancias. Um comprador pode exigir a entrega de
mercadorias substitutas somente se as mercadorias entregues nao estiverem em conformidade
com o contrato e essa desconformidade constitua um inadimplemento substancial do contrato.
A existéncia de um inadimplemento substancial configura uma das duas circunstancias que
justificam a resolucao do contrato pela parte lesada; caracterizando-se a outra no caso em que
ndo ocorra a entrega das mercadorias pelo vendedor ou ndo ocorra o pagamento do preco ou
ocorra falha na tomada de posse pelo comprador, a parte em descumprimento ndo sana as
irregularidades em um periodo razoavel fixado pela parte lesada.

Outras acdes podem ser restringidas por circunstancias especiais. Por exemplo, se as
mercadorias ndo estiverem em conformidade com o contrato, o comprador pode exigir que o
vendedor corrija a desconformidade por meio de conserto das mercadorias, salvo se isso nao
for razodvel tendo em vista as circunstancias. Uma parte ndo pode ser indenizada por perdas e
danos que ela poderia ter mitigado por meio de medidas apropriadas. Uma parte pode ser
isenta de indenizar perdas e danos resultantes de fato impeditivo superveniente que esteja
além do seu controle.

D. Transferéncia do risco

Determinar o momento exato em que o risco em relacdo a perda ou deterioracdo das
mercadorias € transferido do vendedor para o comprador € de grande relevancia em contratos
de compra e venda internacional de mercadorias. As partes podem regular essa questao no
seu contrato por meio de uma cldusula expressa ou utilizando-se de um termo de comércio.
Entretanto, para os casos frequentes em que o contrato nido contém tal disposicdo, a
Convengao estabelece um conjunto completo de normas.

As duas situagdes especiais contempladas pela Convengdo sdo quando o contrato de compra
e venda envolve transporte das mercadorias e quando as mercadorias sdo vendidas enquanto
estdo em transito. Em todos os demais casos o risco € transferido ao comprador quando ele
toma posse das mercadorias ou a partir do momento em que as mercadorias sdo colocadas a
sua disposicao e ele se mantiver em mora por ndo tomar posse, 0 que ocorrer primeiro. No
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caso frequente em que o contrato € relativo a mercadorias que ndo estdo entdo identificadas,
elas precisam ser identificadas para efeitos do contrato antes de serem consideradas como
colocadas a disposi¢do do comprador e o risco de sua perda ser transferido a ele.

E. Suspensdo do cumprimento das obrigacoes e inadimplemento antecipado

A Convengdo contém normas especiais para a situagdo em que, antes da data em que a
execucdo do contrato é devida, torna-se evidente que uma das partes ndo cumprird uma
parcela substancial das suas obrigagdes ou cometerd um inadimplemento substancial do
contrato. E estabelecida distingiio entre aqueles casos em que a outra parte pode suspender a
sua propria execuc¢do do contrato, mas o contrato continua existindo a espera de eventos
futuros, e aqueles em que ela pode declarar o contrato resolvido.

F. Isencdo da responsabilidade de pagar perdas e danos

Quando uma parte ndo cumpre alguma de suas obrigacdes por conta de um fato impeditivo
superveniente que esteja além do seu controle e ndo sendo razodvel que ela o tivesse
considerado no momento da formacdo do contrato, fato esse que ela ndo poderia ter evitado
ou superado, ha isen¢cdo de pagamento de perdas e danos. Essa isen¢do também pode aplicar-
se caso o descumprimento seja devido a falha de um terceiro que tenha sido designado pela
parte para executar parcela ou todo o contrato. No entanto, a parte estd sujeita a qualquer
outro remédio, incluindo redu¢do do preco, se as mercadorias eram defeituosas em algum
aspecto.

G. Conservagdo das mercadorias

A Convengao impde a ambas as partes o dever de conservar quaisquer mercadorias em sua
posse que sejam de propriedade da outra parte. Tal dever tem relevincia ainda maior num
contrato de compra e venda internacional de mercadorias em que a outra parte ¢ de um pais
estrangeiro e talvez ndo tenha representantes no pais em que as mercadorias estejam
localizadas. Em determinadas circunstancias a parte que tem a posse das mercadorias pode
vendé-las ou até ser a vendé-las. A parte que vender as mercadorias tem o direito de reter dos
procedimentos de venda um montante igual ao incorrido de forma razodvel por ela para
preservar as mercadorias e vendé-las e deve entregar o saldo a outra parte.

Parte I'V. Disposicoes finais

As disposi¢oes finais contém os dispositivos usuais relativos a designacdo do Secretério
Geral como depositario e determinando que a Convencdo estd sujeita a ratifica¢do, aceitacao
ou aprovacao por aqueles Estados que a assinaram até 30 de setembro de 1981, que esta
aberta para adesdo por todos os Estados que ndo s@o signatdrios e que o texto € igualmente
auténtico em drabe, chinés, inglés, frances, russo e espanhol.

A Convengdo permite um determinado nimero de declaracdes. Aquelas relativas ao campo
de aplicacdo e a exigéncia em relacdo a contrato escrito foram mencionadas acima. Hd uma
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declaracdo especial para Estados que tenham sistemas juridicos distintos regulando contratos
de compra e venda em partes diferentes de seus territérios. Finalmente, um Estado pode
declarar que ndo serd vinculado pela Parte II, sobre a formagdo dos contratos, ou pela Parte
III, sobre os direitos e deveres do comprador e do vendedor. Esta dltima declaragao foi
incluida como parte da decisdo de combinar em uma sé convencdo a matéria das duas
convencdes de Haia de 1964.
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